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US Heavy Truck Market, March 2022 sales 

Turin, April14, 2022 

Good rise in march (35,6%) in sales of heavy trucks (Class 8). Down 
compared to last year (‐7,6%). 

According to 
preliminary data from 
Ward's Automotive, 
sales of Class 8 
vehicles fell by 7,6% 
from last year in the 
midst of the pandemic 
crisis. 
North American Class 
8 preliminary orders 
in February amounted 
to 21,000, or 
essentially in line with 
January volume, but 
less than half of what 
buyers ordered a year 
earlier, ACT Research 
reported, citing the 

initial data of truck manufacturers. 
Orders were 44,191 in the period 2021. 
An analyst said it is the length of the backlog, not the volume of orders, that best defines the 
shape of demand for new trucks. Truck manufacturers are only reporting orders that are 
expected to be built within 12 months, which is the length. current backlog, ACT president 
Kenny Vieth said, and thus the orders "largely mirrored the production activity." 

Gen feb mar apr mag giu lu ag set ot nov dic

2022 14,85 14,92 20,36

2021 16,84 15,37 22,03 19,32 18,19 19,84 16,82 18,18 17,13 17,00 16,54 24,72

2020 15,64 15,46 16,48 12,64 9,17 13,28 14,46 17,69 19,13 18,8 17,88 21,4

2019 20,19 19,86 22,83 24,02 24,42 23,5 25,16 23,47 28,26 23 18,55 23,12

2018 14,46 16,69 19,38 18,95 19,20 21,35 20,65 23,92 23,65 25,01 21,30 26,08
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U.S. Heavy Trucks Market (Class 8) ‐ monthly values  
Source Ward's Automotive
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Emilio di Camillo – Centro Studi Subalpino – april 2022 
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US Class 8 salesTrend 


